
INDUSTRIE & COMMERCE

Textile, Industrie du Cuir & Produits de Consommation

Depuis 450 ans, et aujourd’hui encore, 
l’industrie et le commerce du textile 
néerlandais est un secteur florissant dans le 
Nord des Pays-Bas, et notamment dans les 
villes de Leyde (tissus de laine), d’Haarlem 
(lin), et d’Amsterdam (soie). Au cours des 
siècles, les composantes constantes de cette 
filière ont été l’excellence de la qualité des 
produits et des techniques de fabrication 
innovantes, alliées à un esprit d’entreprise 
couronné par la mise en place de réseaux 
commerciaux internationaux puissants et 
durables.
 
La filière du cuir concerne l’ensemble des activités liées au 
tannage du cuir: production de bleu humide, de croûte de cuir, 
finition, teinture. En dépit du récent déclin de la fabrication de 
cuir au Pays-Bas, les Pays-Bas ont réussi à conserver ses savoir-
faire de pointe dans toutes les composantes du traitement du 
cuir, de la salle d’étendage à la finition. Les experts seniors du 
PUM sont impatients de pouvoir vous aider à développer votre 
activité en partageant leurs connaissances, en offrant leur conseil, 
et en vous aidant à résoudre vos problèmes.
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DOMAINES D’EXPERTISE

COLLECTIONS DE MODE: ÉQUIPEMENT DE CONCEPTION 
ET DE COMMERCIALISATION  

EXPLOITATION ET MAINTENANCE DES MACHINES, 
GESTION DES ATELIERS

INDUSTRIE TEXTILE

PROCÉDÉS 

PRODUITS DE CONSOMMATION TEXTILES 

CRÉATION ET DÉVELOPPEMENT DE MOTIFS 

CONCEPTION, TRANSFORMATION, FINITION ET 
COMMERCIALISATION DES:

TANNAGE ET TEINTURE 

EXPLOITATION ET MAINTENANCE DES MACHINES   
 
GESTION DES ATELIERS
 
CONTRÔLE DE LA QUALITÉ DÉVELOPPEMENT DE 
PRODUITS
 
COLLECTIONS POUR L’INDUSTRIE DE LA MODE : 
CONCEPTION ET COMMERCIALISATION

Faites profiter 
votre 
entreprise de 
notre expertise
 

PUM Netherlands senior experts 

met à votre disposition son 

expertise et sa connaissance de 

50 secteurs économiques. Nos 

experts ont beaucoup d’années 

d’expérience professionnelle 

dans leurs domaines. Ils sont 

prêts à partager leur 

connaissance sur une base 

volontaire.



ÉDUCATION
L’un de nos experts du PUM a été invité à intervenir auprès 
d’une coopérative qui, entre autres choses, dirigeait une école 
de couture qui fabriquait des uniformes scolaires pour tout le 
pays, des écoles primaires aux établissements d’enseignement 
professionnel. Au cours de sa première intervention, l’expert du 
PUM a appris aux élèves à améliorer la qualité des uniformes 
qu’ils cousaient. Deux ans plus tard, l’expert a assuré une 
intervention de suivi. Il a cette fois-ci formé un nouveau 
groupe d’élèves et a aidé à rénover l’atelier et à améliorer les 
conditions de travail. Dans l’intervalle, trois anciens élèves ont 
lancé leur propre activité: trois petites boutiques qui vendent 
des vêtements, de l’artisanat et des jouets pour enfants. 
Chacun d’entre eux tire un revenu appréciable de son activité, 
et transmet également ses savoir-faire et connaissances à 
d’autres.

EXEMPLES DE CLIENTS CRÉATION DE COLLECTIONS, MARKETING
Un fabricant textile de feutre envisageait d’exporter des 
décorations de Noël. Bien qu’il fournisse les marchés occidentaux, 
il n’avait aucune idée de ce que les occidentaux aiment vraiment. 
Grâce à un conseil judicieux, les décorations de Noël ont été 
repensées et mises en production. Au cours de cette même 
mission, l’expert du PUM a conseillé un entrepreneur qui travaillait 
avec des femmes de milieux défavorisés au démarrage d’un 
magasin de souvenirs. Avec une bonne dose d’improvisation et 
d’enthousiasme, le magasin de souvenirs a finalement vu le jour, et 
ce sur des bases solides. L’expert du PUM explique: « Je me suis 
retrouvé à créer des modèles avec du papier journal et du scotch, 
et des pierres à la place d’épingles, et c’était un réel plaisir de 
réaliser les superbes modèles imaginés par ces femmes », 
ajoutant, « depuis, l’entrepreneur a reçu commande de trente 
robes d’un magasin néerlandais, et je l’ai aussi conseillé sur la 
manière d’agencer son magasin pour que ses clients soient tentés 
d’acheter quelque chose. »
 
UN NOUVEAU DÉPART POUR UNE TANNERIE
Une tannerie en passe de devenir obsolète a fait appel aux services 
d’un expert du PUM pour relancer son activité. Cette tannerie 
faisait partie d’une importante installation, de quatre hectares, 
comprenant un laboratoire, la tannerie, et de nombreuses 
machines de tannage Les machines ont été récupérées et 
installées dans une zone de travail dédiée. Les pleines peaux ont 
été achetées à un abattoir de la région, le processus de tannage, 
relancé. Seuls des produits chimiques de base ont été utilisés – 
tels que la chaux, le souffre et divers acides –, tous achetés 
localement. Après le traitement en bleu humide, le procédé de 
croûte de cuir a été appliqué à l’aide des produits chimiques 
achetés localement. Enfin, le cuir fini a été utilisé pour fabriquer 
des chaussures destinées à la vente. Après que l’expert du PUM a 
été rentré aux Pays-Bas, des échantillons de cuir traité en bleu 
humide lui ont été envoyés à des fins de comparaison avec des 
articles néerlandais semblables, traités, eux, au moyen des 
dernières formules chimiques disponibles sur le marché. 
Conclusion:  le recours à la chimie de pointe garantit une 
meilleure qualité des cuirs traités.

TRAVAILLER SUR DES PLANS D’EXPORTATION
Un expert du PUM dont le parcours professionnel avait été dans le 
secteur de la fabrication de chaussures, a été dépêché pour 
conseiller un fabricant de tongs. Les tongs sont utilisées au 
quotidien par des millions de gens. Ce fabricant était à la fois un 
acteur majeur du marché local et un exportateur très actif dans les 
pays voisins. L’un de ses principaux objectifs était d’étendre ses 
exportations à l’Europe. La direction de l’entreprise, tout comme 
notre expert, avaient parfaitement conscience de la difficulté à 
concevoir des tongs qui répondraient aux attentes très variées des 
marchés européens: néanmoins, une collaboration assidue entre 
l’entreprise et notre expert a permis de mettre au point un plan 
d’action pour atteindre l’objectif visé. Et il a été envisagé de 
prendre contact avec un importateur néerlandais.

QUE POUVONS-

NOUS FAIRE 

POUR VOTRE

ENTREPRISE?

www.pum.nl

Download the PUM App

Demandez-nous conseil en ligne ou contactez l’un des répresentants PUM 
pour demander un entretien personnel avec l’un de nos experts.


